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WIR BEI KOLLMORGEN stehen für Antriebstechnik und Automation seit über 100 Jahren. Als Teil des internationalen Altra-
Konzerns bieten wir unseren Kunden überall auf der Welt innovative Antriebslösungen für ihre vielfältigen 
Automatisierungsaufgaben.  

WAS SIE ERWARTET. 
 
 Als Teammitglied des deutschen Vertriebsteams 

umfasst Ihr Verantwortungsbereich den Auf- und 
Ausbau unserer Vertriebsaktivitäten in Berlin, 
Brandenburg, Mecklenburg-Vorpommern, Sachsen, 
Sachsen-Anhalt und Thüringen 

 Durch hohe Eigenverantwortung und Flexibilität 
haben Sie die Möglichkeit viel zu bewegen 

 Akquise (Identifizierung, Qualifizierung und 
Gewinnung) von Neu-Kunden 

 Betreuung und kommerzielle Weiterentwicklung von 
Bestandskunden 

 Identifikation der Kundenanforderungen und 
Entwicklung von technischen& kommerziellen 
Lösungen in Zusammenarbeit mit den vorhandenen 
Ressourcen  

 Sie repräsentieren diesen Bereich bei Messen und 
sonstigen Veranstaltungen. 

 Pflege und Nutzung des CRM- Systems (Salesforce) 

 WAS SIE MITBRINGEN. 
 
 Studium Wirtschaftsingenieur/ Elektrotechnik oder 

vergleichbare Ausbildung 
 Mindestes 3 Jahre Berufserfahrung bevorzugt im 

technisch anspruchsvollen Vertrieb 
 Hohe technische Affinität, (Fachkenntnisse in der 

Antriebstechnik von Vorteil) 
 Ausgeprägte Kommunikationsstärke und 

Überzeugungskraft kombiniert mit 
unternehmerischem Denken 

 Pioniergeist, Flexibilität und ausgesprochenes 
Verhandlungsgeschick 

 Flexibilität und hohe Reisebereitschaft (mind. 60%) 
 Gute Englischkenntnisse 

 
WIR BIETEN IHNEN neben einem modernen Arbeitsumfeld mit agilen Entwicklungsprozessen und vielfältigen 
Gestaltungsmöglichkeiten ein attraktives Gesamtpaket mit leistungsgerechter Bezahlung, flexiblen Arbeitszeitmodellen, mobilem 
Arbeiten, individueller Personalentwicklung, einer betrieblichen Altersvorsorge, 30 Tagen Jahresurlaub und anderen Benefits, wie 
ein Jobradangebot, kostenfreie Parkplätze, eine hauseigene Kantine, freie Getränke sowie Maßnahmen zur Gesundheitsförderung. 

 

 

 

SIE HABEN LUST UNS KENNENZULERNEN? 
Dann schicken Sie Ihre Bewerbung an hr.dus@regalrexnord.com. Wir freuen uns bereits auf Sie! 

Wir suchen einen  
 Area-Sales Manager (m/w/d)  

Berlin, Brandenburg, Mecklenburg-Vorpommern, Sachsen, Sachsen-Anhalt 
und Thüringen 


